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Objectifs

Ces futurs managers seront capables de piloter des projets de développement commercial avec une approche stratégique. Grace
a leurs connaissances, ils sauront définir le positionnement marketing, gérer les moyens humains, les ressources financieres et
les outils digitaux en autonomie. lls pourront accéder a des responsabilités dans le management d'une Business Unit ou créer et

développer leur entreprise.

Programme

La formation Manager de la Stratégie et du Développement Commercial est composée des modules suivants :

* Analyse et pilotage de la veille stratégique

* Elaboration de la stratégie marketing, e-marketing et communication

* Prise en compte des nouveaux business modeéles dans la décision stratégique

¢ Pilotage budgétaire, financier

¢ Développement du réseau de partenaires

* Conception et pilotage d’un projet de création d’entreprise

« Management des équipes

+« Compétences transversales : anglais, management de projet, création de site web, maitrise des outils digitaux,
personal branding, mindmapping, méthode agile, design thinking, e-réputation

Niveau d'entrée Niveau de sortie

Niveau Licence, Licence pro, BUT - Bac +3 et +4 Niveau Master, ingénieur - Bac +5 et plus

Liste des certifications

Manager du développement commercial
Code RNCP : 38583

Métiers associés

D1402 — Relation commerciale grands comptes et entreprises
D1406 — Management en force de vente

M1703 — Management et gestion de produit

M1704 — Management relation clientéle



N° session Modalité

1666436 Présentiel
1882429 Présentiel
1882431 Présentiel
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