Social selling : vendre grace aux réseaux sociaux
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Objectifs

Changer de posture, du vendeur au facilitateur
Faire grandir son réseau

Maitriser les fonctionnalités de LinkedIn, Instagram et Facebook pour une utilisation B2B

Programme

Utiliser les réseaux sociaux en B2B

Personnal branding : comment débuter sur les réseaux sociaux professionnels
Atelier : utilisation avancée de LinkedIn

Mettre en place une stratégie marketing

Niveau d'entrée Niveau de sortie

Sans niveau spécifique Sans niveau spécifique
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