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Objectifs

Acquérir de nouvelles méthodes

Maitriser les techniques de vente additionnelle

Découvrir les enjeux et la valeur ajoutée du vendeur en magasin
Programme

Le sens réel d'une vente additionnelle

Comment vendre mieux et plus

Construction de la passerelle entre la premiére vente et les suivantes
Argumentation de la proposition complémentaire

Incitation & la prise de décision positive, travailler son mental

Niveau d'entrée Niveau de sortie

Sans niveau spécifique Sans niveau spécifique

Métiers associés

D1213 — Vente en gros de matériel et équipement
D1404 — Relation commerciale en vente de véhicules
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