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Objectifs

Avec une approche internationale, le MBA Management International Business forme les futurs cadres dirigeants sur
des fonctions de management, gestion et de marketing. Avec cette formation de niveau master, vous aurez les capacités, in

fine, d'avoir une vision globale de I'entreprise et d'atteindre des postes a fortes responsabilités

Programme

M1
DEVELOPPEMENT INTERNATIONAL
e Management stratégique
e Environnement économique international
e Intelligence économique
e Marketing international
e Achat international
e Finances internationales

MANAGEMENT
e Management des ressources humaines
e Culture d'entreprise et Management interculturel

e Gestion des risques des opérations internationales

ENTREPRENEURIAT, GESTION ET JURIDIQUE
e Diagnostic financier et évaluation de projets
e Processus de management de projet
e Contrble de gestion
e Environnement juridique
e Droit des sociétés

APPLICATIONS PROFESSIONNELLES
e Pacte Langues
e Pacte employabilité
e Mémoire d'entreprise

M2
MANAGEMENT
e Management commercial



e Management international des ressources humaines
e Leadership et management du changement

ENTREPRENEURIAT - GESTION ET JURIDIQUE
e Management et pilotage stratégique
e Conduite de projet entrepreneurial
e |ngénierie du financement
e Business Plan
e Valorisation des entreprises
e Processus de la négociation et audit
e Fiscalité internationale

DEVELOPPEMENT
e Développement stratégique international des affaires
e Négociation internationale
e Gestion de la chaine d'approvisionnement international
e Gestion Grands Comptes
e Développement et management des réseaux de distribution
e Management international
e Management de |'innovation
e Stratégie digitale

APPLICATIONS PROFESSIONNELLES
e Pacte employabilité
e Mission d'expertise

METHODES MOBILISEES ET MODALITES D’EVALUATION
METHODES D’ENSEIGNEMENT
e Cours théoriques
e FEtudes de cas
e Travaux pratiques
e Séminaires spécifiques animés par des intervenants professionnels
e Supports audiovisuels
e Technologie digitale
e Moocs de révision

EVALUATIONS & EXAMENS
e Evaluation des connaissances avec des devoirs sur table, QCM, questionnement individuel pendant les séances de
cours
e Contréle continu pendant la formation
e Examens blancs
e Evaluation des compétences par des mises en situations professionnelles (cas pratiques, études de cas)

e Evaluation des compétences développées en entreprise (dossier professionnel)



Niveau d'entrée Niveau de sortie

Aucun prérequis Niveau Master, ingénieur - Bac +5 et plus

Liste des certifications

Manager du développement commercial
Code RNCP : 36149

Métiers associés

D1406 — Management en force de vente
M1706 — Promotion des ventes
M1707 — Stratégie commerciale

N° session Modalité Lieu Du Au
1580282 Présentiel Rennes 29/09/2024 02/07/2026
1580283 Présentiel Rennes 29/09/2024 02/07/2026
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